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      Points forts de la formation  

 
▸Une heure pour intégrer la méthode et l’outil SWOT, à travers de nombreux exemples et cas pratiques avec les autres participants et le 

formateur. 
▸Une heure pour mettre en pratique, à l’aide du formateur, sur son propre cas. 
▸Une heure pour partager ses résultats avec les autres participants et le formateur, obtenir des astuces et recevoir des conseils 

personnalisés. 
 
  
 
 

  
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
  

 
 
 
 

 

 
  

Analyser sa situation grâce au SWOT 
Mise en pratique  

 

           Pour qui ? 
 

▸Directeur d’unité, chef de projet, dirigeant, cadre 
commercial. 

 
 
 
        Prérequis  

   ▸ Cette formation ne nécessite pas de prérequis. 
 
 

 
 
 
 

 

         
       Objectifs  
 

▸Comprendre les composantes de l’analyse SWOT (Force, faiblesses, 
opportunités et menaces). 

▸Réaliser l’analyse SWOT de son projet ou domaine d’activités. 
▸Acquérir les principes clés d’une bonne analyse et des 

recommandations qui en résultent. 
 
 
        Enjeux 
 

▸S’adapter rapidement. 
 

3 heures  
 
 
 
 
 
 

Lieu de formation  
Dans votre entreprise. 
Au centre de formation. 

 
 
 
 
 

Découvrez le programme  
de formation générique 

Réf : FMK-04-0 

 

             Une formation sur mesure 
 

Toutes nos formations répondent à des besoins génériques et courants, cependant nous pouvons les adapter pour 
répondre à vos attentes, vos préférences et vos disponibilités : 
Le lieu de formation : Dans vos locaux, salles de réunions indépendantes, ou toutes autres localisations souhaitées. 
Le contenu : Formation standard ou sur mesure en fonction de vos besoins. 
Tarif : Le tarif minimum d'une formation est de 980,00 euros HT/jour. Ce tarif ne tient pas compte de la personnalisation de 
l'enseignement, en fonction de votre niveau et de vos objectifs professionnels. Veuillez nous contacter pour obtenir un devis 
précis. 
Délais : Notre délai moyen constaté pour le commencement de la formation est de 1 mois après votre inscription. 
Handicap : Si vous avez besoin d’aménagements spécifiques (pédagogique ou physique), merci de prendre contact avec nous. 
 
Pour de plus amples informations, n’hésitez pas à nous contacter par courriel ou par le biais de notre site internet. 
 

Contactez-nous :  
                

contact@possibility.fr www.possibility.fr 
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       Programme 

 
1ère heure : Assimiler la méthode et l’outil SWOT 
▸Connaître les quatre composantes de l’analyse SWOT (Forces, faiblesses, opportunités et menaces). 
▸Comprendre l’intérêt d’un diagnostic synthétique pour visualiser un instant T de l’activité ou d’un projet et les bonnes 

pratiques. 
 
2ème heure : Mettre en pratique 
▸Créez votre tableau de synthèse. 
▸Classez et prioriser vos données. 
▸Définissez les grandes orientations qui en découlent. 
 
3ème heure : Partager en groupe 
▸Échangez sur les bonnes pratiques et astuces. 
▸Téléchargez la fiche outil de la formation. 
 
 


